

Квітень 2018
Інформаційно-консультативний раунд у рамках проекту
УГОДА ПРО АСОЦІАЦІЮ МІЖ УКРАЇНОЮ ТА ЄС (DCFTA)
Діалог у галузі промисловості

Ваше ім'я, прізвище:…………………………………………………………………….
Посада та компанія/ назва підприємства:……………………….………………………………………………………..
Адреса: ……..………………………….………………………………………………………………
Електронна пошта:.………………………………………………………………………….………….
Телефон:    ……………………………………………………………………………………..………….
(Ви можете відповідати анонімно та не заповнювати вищезазначені поля)
	Діяльність:
	Опис

	 Експортер/ трейдер
	Ви експортер або трейдер товару(ів). 

	 Експортер і виробник
	Ви експортер, а також виробник товару(ів) 

	 Виробник товару(ів)
	Ви виробник товару(ів) 

	 Виробник матеріалу(ів)
	Ви виробник матеріалів, що використовуються у виробництві товару(ів) 

	Виробництво
	У Вашого підприємства достатньо потужності/ (ей) та/або обладнання для виробництва експортного товару(ів), до якого застосовуються торговельні преференції 
	 Так 
 Ні

	Загальний обсяг 
	Кількість/ вартість за рік
	

	Експорт
	Кількість/ вартість за рік
	

	Класифікація ТН
	

	



Увага: якщо не зазначити інше, інформація використовуватиметься консультантом конфіденційно і не буде передаватися або розповсюджуватися. Оберіть:
· Інформація в цій анкеті може бути відкрита
· Будь ласка використовуйте інформацію конфіденційно

Вступ
Уряд України підписав Угоду про Асоціацію, в якій йдеться про так звану «Поглиблену та всеохоплюючу зону вільної торгівлі» (ПВЗВТ) з Європейським Союзом, насамперед для відкриття української економіки до ЄС. Протягом останніх трьох років українським виробникам було складно, зміни на ринках стимулювали нові правила та норми.
Проект Association4U ("A4U") фінансується ЄС та допомагає Уряду України. Проекту у цьому діалозі доручено зосередитись на розгляді наслідків запровадження ПВЗВТ для українських виробників, перш за все, які стосуються експорту. Конкретні дії проекту будуть спрямовані на підтримку Міністерства економічного розвитку і торгівлі (МЕРТ).
За нових обставин, що склалися, аналітичне дослідження проведене в рамках Проекту визначило певні сектори, які не досягли успіху в рамках реалізації ПВЗВТ. Так звані неефективні сектори - це товари/ сектори, де, незважаючи на значні переваги ПВЗВТ, українська частка ринку в ЄС значно менша, ніж частка ринку на інших світових ринках.
Згідно з умовами ПВЗВТ, очікувалося, що український експорт до ЄС буде кращим, ніж експортні показники на світових ринках. Переваги ПВЗВТ випливають, головним чином, з двох елементів:
· Покращений доступ до ринку (преференційні тарифи та безмитні тарифні квоти) дає Україні перевагу над іншими постачальниками з третіх країн;
· Адаптація національного законодавства (СФЗ та технічних регламентів) до вимог ЄС, щоб виробники в Україні де-факто відповідали нормам ЄС та їм було легше експортувати.
Враховуючи, що промислові товари мають перевагу в тарифах відповідно до ПВЗВТ, але залишаються неефективними, можна припустити, що існують внутрішні та зовнішні бар'єри для торгівлі. Для того, щоб усвідомити справжній потенціал ПВЗВТ ці перешкоди повинні бути виявлені та усунуті. Насамперед таке актуально з точки зору діалогу у галузі промисловості між ЄС та Урядом України.
Ця анкета стосується цієї неефективності, а саме існуючих бар'єрів у торгівлі. Угода про Асоціацію містить правила, що визначають, які товари, що виробляються в Україні, вважаються походженням звідси, а які ні. Крім того, експорт до ЄС відповідно до ПВЗВТ повинен відповідати низці інших правил та норм, а саме: технічних стандартів (наприклад електроенергії, безпеки, охорони здоров'я), санітарних та фітосанітарних вимог тощо. Українські виробники мають можливість експортувати свої товари до ЄС, і принаймні в галузі промисловості, в основному без мита. Незважаючи на цей факт, деякі сектори не використовують цю потенційну можливість ринку.
[bookmark: _GoBack]Причини недостатньої ефективності окремих експортних секторів ПВЗВТ, зі значним світовим експортом, можуть бути різними. Вони можуть бути пов'язані з політикою в Україні, з самою ПВЗВТ, внутрішніми проблемами в галузі або питаннями на ринку ЄС. Щоб визначити та прибрати ці перешкоди, Уряд України має шляхом консультації з бізнесом дослідити питання, які виникли. Після визначення ймовірних причин Уряд зможе розглянути, як вирішити ці проблеми або пом'якшити їх, включаючи обговорення з ЄС у комітетах з питань торгівлі та промисловості, зміни у внутрішній політиці або заходи з підтримки бізнесу (наприклад заохочення, освіта тощо). Насправді очікується, що це буде комплекс чинників, що обмежують експортний потенціал.
Тому ця анкета буде дуже корисною, щоб дізнатися трохи більше про ситуацію у галузі промисловості на місцях для підприємств, що працюють у середовищі, що змінюється. Щоб дізнатися про реалії галузі промисловості, проект A4U проводить консультацію з окремими секторами та підприємствами.
Результати цієї консультації для відповідного промислового сектора будуть інтегровані в Аналітичний звіт та представлені МЕРТ.


КОНСУЛЬТАЦІЇ 
Основні питання:
1. Вступ щодо ПВЗВТ (можливості, які передбачає ПВЗВТ: доступ до ринків та рівність)
1. Неефективність та ключові дані щодо сектору, який розглядається
1. Обговорення потенційних бар'єрів у цьому секторі
1. Перевірка бар'єрів, виявлених на попередніх засіданнях (з будь-яким додатковим аналізом, проведеним Урядом)
1. Презентація запропонованих підходів до вирішення питань
1. Обговорення та думка бізнесу.

Питання для підприємств:
1. Ви член галузевої асоціації або федерації?
	



2. Чи зверталися ви з запитаннями до асоціацій чи федерацій?
	

	

	

	



3. Якщо так, то які саме запитання? 
	

	

	

	


4. Ви маєте позитивний досвід отримання відповіді? Відповідь задовільна?

5. Яким є ринок вашої продукції, конкуренція на ринку України та за кордоном?

6. Чи є активні державні підприємства у вашому секторі?

7. Якщо так, то чи є вони добросовісними або недобросовісними конкурентами для вашої діяльності?

8. Нагляд за ринком та конкуренція


Питання для підприємств, федерацій та асоціацій:
1. Ви коли-небудь подавали запитання до Уряду? 
2. Якщо так, то чи можете ви надати інформацію і документи щодо цього? 
3. Вам відомі факти звернень вашої організації до Уряду, наприклад до Міністерства економічного розвитку і торгівлі (МЕРТ)?
4. Ви маєте позитивний досвід отримання відповіді Уряду? 
5. Відповідь задовільна?
6. Як вас можна долучити до участі у формуванні політики Уряду та його дій? 
	

	

	

	



Питання для державних підприємств
7. Ви можете вільно здійснювати діяльність на ринку? 
8. Ви можете обрати вашу власну стратегію виробництва та продажу;
9. Ви продаєте за ринковими цінами в Україні та за кордоном?
10. Ви можете вільно приймати рішення щодо бізнес-моделі?
11. Плани реструктуризації? Приватизації?
12. Зміни продукції?
	

	

	

	







Будь ласка, позначте пункт або підкресліть прийнятну для себе відповідь, припускається надання декількох відповідей. 
1. В якій сфері галузі промисловості ваша компанія/ асоціація працює?
· Насоси для рідин (ТН 8413)
· Двигуни та генератори, електричні (ТН 8501)
· Крани, клапани, вентилі (ТН 8481)
· Машини, обладнання промислове або лабораторне (ТН 8419)
· Радіолокаційні, радіонавігаційні прилади (ТН 8526)
· Печі опалювальні, плити для приготування їжі (ТН 7321)
· Установки для кондиціонування повітря (ТН 8415)
· Лічильники подачі або виробництва газові (ТН 9028)
· Інші сектори: (короткий огляд компанії / асоціації)
	

	

	

	



2. Джерела надходжень для вашої компанії: ви імпортуєте матеріали для вашого товару? Якщо так, чи користуєтеся ви перевагами Угоди про Асоціацію?
· В Україні - у мене є декларація виробника від виробника матеріалу
· В ЄС
· У Туреччині
· Власне виробництво компонентів
· У регіоні Далекого Сходу (Китай, країни АСЕАН)
· В інших країнах Далекого Сходу: Тайвань, Корея, Японія
· У Північній Африці/ Близькому Сході
· Інше, будь ласка, зазначте: 
	

	

	

	





3. Ви експортуєте?
· Так
· Ні 

4. Якщо ви експортуєте свій товар, якою угодою ви користуєтеся?
· Угода про Асоціацію з ЄС
· ЄС ГСП (до Європейського Союзу, Швейцарії, Норвегії, Туреччини)
· СНД - двостороння з Росією
· Я не використовую спеціальні угоди для експорту своїх продуктів
Коментарі:
	

	

	

	



5. Якщо ви не експортуєте або тільки в дуже обмеженій кількості, що впливає на вашу здатність експортувати до ЄС (згідно з ПВЗВТ)?
СПЕЦИФІЧНІ ОБМЕЖЕННЯ ЕКСПОРТУ 
Далі наведено контрольний перелік питань для обговорення з бізнесом у рамках діалогу [позначте  де потрібно, можливі декілька варіантів]
Сприятливе бізнес-середовище в Україні
· Доступ до фінансових ресурсів (вартість, доступність, строк)
· Доступ до землі
· Ліцензування бізнесу та дозвільна система 
· Корупція
· Суди
· Злочинність
· Правила митного контролю та торгівлі
· Електрика / енергія (вартість, надійність та доступність)
· Недостатньо освічена робоча сила
· Законодавство про працю
· Політична нестабільність
· Конкуренти у неформальному секторі
· Управління податками
· Державна фіскальна служба, відшкодування ПДВ 
· Ставки податку
· Внутрішній транспорт (вартість, мережа, інфраструктура)
Коментарі:
	

	

	

	



Перешкоди для преференційного доступу на ринок
· Збереження тарифних бар'єрів на ринку ЄС (високий рівень)
· Недостатні квоти (безмитні тарифні квоти) 
· Зменшений тариф, але невелика маржа основних конкурентів на ринку ЄС
· Вхідні ціни на імпорт
· Існування сільськогосподарських зборів
· Неспроможність дотримуватися правил походження ПВЗВТ для отримання переваг (якщо так, чи будуть країни ЄС/PanEuroMed забезпечувати конкурентне джерело ресурсів?)
· Отримання сертифікації продукції є (занадто) обтяжливим
Коментарі:
	

	

	

	



Регулювання дотримання санітарним чи фітосанітарним вимогам (СФЗ) / дотримання технічних бар'єрів у торгівлі (ТБТ)
· Недостатнє розуміння вимог
· Можливість дотримання вимог
· Відсутність дозволу на експорт (продукція тваринного походження)
· Недостатній доступ до відповідних випробувальних/ сертифікаційних органів
· Прийнятність (правова та ринкова) українських акредитованих випробувальних лабораторій, уповноважених органів тощо
· Вимоги не можуть бути отримані належним чином
Коментарі:
	

	

	


Питання підтримки торгівлі 
· Час проходження через кордон (затримки) та причини (наприклад, завантаженість порту чи бюрократія)
· Вартість проходження через кордони
· Простота документальних процедур для експорту (кількість, вартість, час і легкість дотримання)
· Наявність та вартість об'єктів у портах / кордоні (зберігання, холодний ланцюг)
· Доступ до необхідних погоджень на кордоні (наприклад, призначені для сільськогосподарської продукції для найкращих транспортних маршрутів, вартість, робочий час)
Коментарі:
	

	

	

	



Питання конкурентоспроможності 
· Бенчмаркінг витрат 
· Продуктивність праці (вихід і вартість)
· Технології
· Масштаб виробництва
· Наявність робочої сили 
· Вартість / наявність сировини
Коментарі:
	

	

	

	



Вимоги ринку / стандарти / державні закупівлі
· Існування приватних стандартівна ринках (витрати, проблеми розуміння та дотримання)
· Вимоги покупця (мінімальна кількість, гарантія якості або дизайн)
· Зображення України (прийняття акредитованих сертифікатів)
· Доступ на ринок державних закупівель  ЄС
· Перед-кваліфікаційні умови (наприклад стандарти обліку)
· Інформацію щодо державних закупівель в ЄС важко знайти

Коментарі:
	

	

	

	



Проблеми з маркетингом/ просуванням
· Наявність торгової інформації
· Розуміння маркетингової стратегії сегмента
· Навички маркетингу
· Витрати на просування
· Мовні бар'єри
· Інструменти просування експорту 
· Експортне кредитування / страхування ризиків
· Діалог з державними установами (зокрема МЕРТ, Державна фіскальна служба / Митниця)
Коментарі:
	

	

	

	



ІНШІ КОМЕНТАРІ ТА ПРОПОЗИЦІЇ 
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


ДОДАТКИ. 
Ми будемо вдячні за надання додаткових документів щодо конкретних питань.

Ви також можете надіслати анкету електронною поштою на адреси:
Євгеній Ковальський @:	evgeniy.kovalskyy.fellow@gmail.com
Стефан Мосер @:		stefanmoserconsultancy@gmail.com
З найкращими побажаннями,
Стефан Мосер



*** ДЯКУЄМО ЗА СПІВПРАЦЮ ТА ПІДТРИМКУ ***






Офіс 210, Музейний провулок 10,
Київ, Україна, 01001
Телефон: (044) 255 57 17
Факс: (044) 255 57 16
Email: office@association4U.com.ua
Веб-сторінка: http://www.association4u.com.ua 
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